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o NABC

Need Falelser Approach

Nod . .

Smerte Unikke tilgang?

Pain Produktet?

Gain Hvorfor dig?
Benefits Competition
Konkrete fordele? Hvorfor bedre?
Facts! Bedre end hvem?

Hvilken vaerdi skaber det? Alternativerne?



Eksempel pa praesentation

Der er stadig
plads pa nettet!

Hvem er jeg?

Hvad gor jeg?

Hvorfor breender jeg for det her?

Betydningsfuldt gjeblik

e Evt spgrgsmal til panelet om et emne der optager en



Behov

Det centrale problem jeg
adresserer

Hvordan dette problem pavirker
malgruppen

Relevant statistik eller citater for
at understrege behovets
vigtighed (Etos)



Tilgang

* Det jeg gor
* Om produktet

* Hvordan denne tilgang er unik /
god (Logos)




Fordele

» Kort/langsigtede fordele ved
lgsningen

* Hvordan det vil forbedre
situationen for malgruppen

* Et eksempel eller case, der
understotter fordelene (Pathos)




M d I‘ked et (competition)

* Konkurrenter og deres lgsninger

* Hvordan min lgsning adskiller sig
fra konkurrenterne

* Mine styrker (sammenlignet med
konkurrenterne)




@Jkonomi

Startomkostninger og lgbende
udgifter

* Prissaetning og indtjeningsmodel

Forventet indtjening efter 1 ar og
2 ar (prognoser)

10 ar?
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@konomisk Overblik Over 2 Ar

Jkonomi

» Startomkostninger og

lobende udgifter

* Prissaetning og

indtjeningsmodel

: * Forventet indtjening efter
o] o]
1 ar og 2 ar (prognoser)
Start Ar 1 Ar2
Td
Budget for 1017
W7

Aprd M) dumt  Jul
18.300.00 18.500,00 37.000.00 pE: KB 3}
6.000,00 & 000,00 6.000,00 400000 24.000.00 2.000,00
500000 500000 50000 SO0000 500000 500000 50000 5S00000 S5S00000 50000 500000 5000, 5.000,00
200000 20000 0000 0000 20000 200000 20000 200000 JO000 200000 200000 2.00000] I4.00000 1.000 00
120000 120000 120000 120000 120000 r20000 (20000 130000 120000 120000 120000 1L20000] 1440000 1.200,00
200,00 800,00 800,00 500,00 300.00 800,00 800,00 800,00 800,00 800,00 800,00 800,00 9.600 0 800,00
10000 100000 100000 10000 100000 00000 00000 100000 100000 100000 100000 1000000 1200000 1.000,00

Botalt af arbejde
100000 100000 100000 100000 V00000 00000 FOO000 100000 140000, 100000 100000 1.000,00] 12.00000 1.000,00
260 00 860,00 840,00 80,00 &80 00 380 00 860,00 850,00 L) &40 .0 <'; #6000 260,001 1032000 850,00
1.780,00 1760 00 178,00 1.760,00 7.040 00 586,67
497400 ADJA00 497400 AVMO0 ATMO0  AMO0 AYMO0 AYA00 AVM00  AVM00 49400 497400 Wsms0| 4avram
1A 00 262500 162500 3462500 1462500 142500 3462500 142500 162500 D500 142500 1462500] 4150000 1.625,00
140000 160000 160000 1460000 140000 40000 160000 140000 140000 140000 140000 1.60000 1920000 1.600,00

Betalt of wrbejde
150000 15000 1.5%000 15000 1350000 150000 5000 130000 130000 130000 130000 15000) 1800000 1.%00,00
600,00 600,00 1,200.00 100,00/
1.2%.00 1.2% .00 2.500.00 208,121
5 000,00 ’iﬁzmlr«m




Afslutning

* Kort opsummering af behov,
tilgang, fordele, og
konkurrencefordel

* Hvad er de naeste skridt for
projektet/ideen?

e Evt spgrgsmal til
forretningsudvikling til panelet
muligheder, skalering,
kombinationer, samarbejder




